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T » Bei CAS genesisWorld haben u allem '& X
die Moglichkeiten einer zentralen brganlsa- -
tionsplattform-uberzeugt. «

-_ Ewald Schopf, Kaufm. Leiter
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XRM und CRM fir den Mittelstand
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» Neben der intuitiven und flexiblen Lésung, haben uns vor allem die
Moglichkeiten einer zentralen Organisationsplattform lberzeugt. «

Ewald Schopf, Kaufm. Leiter
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WIMMER

Baugeschaft & Zimmere GmbH

Branche
Bau / Bauzulieferer

Ziele/Anforderungen

Zentrale Datenplattform
B Abteilungsiibergreifender Informationsaustausch

B Strukturierte Kunden- und Lieferantenakten mit
lickenlosem Kommunikationsverlauf

B Steuerung und Verwaltung von Bauprojekten
B Flexible und zukunftssichere Losung

B Moglichkeit der Systemerweiterung durch
firmeninterne Ressourcen

B Stimmiges Preis-Leistungs-Verhaltnis

Nutzen und Vorteile

B Steigerung der Effektivitat durch eine zentrale
Plattform

B Gezielte und kompetente Kundenansprache durch
Bundelung aller relevanter Informationen in der

digitalen Kundenakte

B Effiziente Verwaltung sdmtlicher Kunden- und
Projektdaten inkl. Korrespondenz mit einer
durchgéngigen Arbeitsplattform (Ablésung
Microsoft Outlook®)

B Mehr Transparenz bei Bauprojekten
B Vereinfachte Suchvorgange

B Flexibles Ressourcenmanagement

Kontakt und Beratung

mpl Software GmbH
70567 Stuttgart
+49 711 781937-30

mpl @

www.mpl.de

genesisWorld

Projektdaten

B CAS genesisWorld Premium/Suite

B Module: CAS genesisWorld, Report, Form- &
Datenbank Designer

Kunde

B Firma F. Wimmer Baugeschaft und Zimmerei

GmbH, www.wimmerbau.de

B Das Bau-Unternehmen fokussiert sich auf
Kernkompetenzen wie Hoch- und Tiefbau,
schlisselfertiges Bauen, Bauwerkssanierung und -

restaurierung
B Grindung: 1959
B 160 Mitarbeiter

CAS genesisWorld

B Professionelles Kundenmanagement
B Unterstutzt interne Prozesse, steigert Effizienz
B Speziell fur die Bedurfnisse des Mittelstands

B Mobile CRM-Lésungen im CAS SmartDesign® fiir
Smartphones, Tablets und Browser

B Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges
Rechtesystem

B Sehr gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis
B Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt
m Uber 200 CRM-Spezialisten unterstiitzen vor Ort

B Bei mehr als 20.000 Unternehmen erfolgreich im

Einsatz

gCAS Mittelstand

A SmartCompany of CAS Soltware AG

www.cas-mittelstand.de


http://www.cas-mittelstand.de/

